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Jung-Unternehmerin Isabel Stihler tGber ihren Schritt in die Selbstéandigkeit

Isabel, erzéhl uns mal von
Dir!

“Im Mai 2015 habe ich mir ei-
nen Traum erflllt: Ich habe mich
selbststandig gemacht und un-
terstuitze seit dem mit “Pro. eta.
& Workshops" zum einen Start-
Up-Unternehmen und KMU'’s
(kleine und mittlere Unterneh-
men) im Vertriebsaufbau. Uber-
wiegend erfolgt das durch so-
genannte telefonische Kalt-Ak-
quise. AuBerdem halte ich lei-
denschaftlich gerne Vortrage
und gebe Workshops zu unter-
schiedlichsten  Vertriebsthe-
men.

Eine weitere Starke von mir:
Die Vertriebsstrukturen in Be-
trieben zu analysieren und diese
dann im Anschluss mit den Mit-
arbeitern gemeinsam zu opti-
mieren. Auch ist es mir wichtig,
dass wir gemeinsam die USP’s
(Unique selling Points) erarbei-
ten, also das Herausfiltern DER
Alleinstellungsmerkmale,  der
Firma und der Produkte.

Wie groB ist Dein Bekannt-
heitsgrad?

Bis Anfang des Jahres von
Schleswig-Holstein bis nach
Hamburg. Jetzt allerdings auch
bundesweit, da ich aktuell eine
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Isabel Stiihler bei einem Vortrag in Meldorf

Artikelserie fiir ein Online-Ma-
gazin schreibe (Vertriebsmana-
ger.de). Bislang sind 5 Teile er-
schienen, diese sind auch auf
meiner  Webseite  verlinkt:
www.proeta-w.de

Wen méchtest Du mit Dei-
ner Arbeit erreichen?

Mit meinen Workshops errei-
che ich tiberwiegend Start-Up's
und KMU's ( Klein— mittlere Un-
ternehmen). Auftrage von Kon-
zernen wirde ich auch anneh-
men, sofern ich mich personlich
in der Lage sehe, deren Anfor-
derungen effektiv und erfolg-
reich umzusetzen. Auch bei mei-
nen anderen Kunden stecke ich
die Rahmenbedingungen, in ei-
nem unverbindlichen Vorabge-

sprach, ab.

Was sind Deine beruflichen
Ziele?

Mein ganz personliches Ziel:
In zwei Jahren als DIE Vertriebs-
expertin von Deutschland zu
gelten.

Gibt es etwas, worauf Du
besonders bei Deiner Arbeit
achtest, wenn Du innerhalb
eines Betriebes tatig bist?
Ich achte darauf, nichtin Konkur-
renz zu dem firmeneigenen Ver-
trieb zu gehen, sondern mit den
Kollegen gemeinsam zu schau-
en, wo die Schwachstellen lie-
gen kdnnten.

Was treibt Dich an, was ist
Dein Schaffensmotor?
Mein Bauchgefiihl. Ich hore
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immer auf meinen Bauch. Und
meine Einstellung zum Leben:
Einfach machen, einfach losle-
gen! Lieber einmal scheitern,
aber dafur auf diesem Weg
wichtige Erfahrungen zu sam-
meln, als es erst gar nicht pro-
biert zu haben.

Warum so ein landlicher
Wohnort auf Eiderstedt?

Als gebiirtige Heidelbergerin
bin ich tiber viele Stationen, teil-
weise auch Australien, Irland so-
wie Regensburg und Flensburg,
schlieBlich in Nordfriesland ge-
strandet. Ich liebe diese Region
und werde diesen Standort
nicht mehr verlassen.

Ich habe zwei Hunde, hier
kann ich rausgehen und die
Seele baumeln lassen. Da ich
vonzuhause arbeite und gute In-
ternetverbindungen habe, gibt
es nichts besseres!

Think global, buy local. Was
sagst Du dazu?

Super! 1Al Unsere Region
bietet hohes Wirtschaftspoten-
zial. Warumsollichmichins Aus-
land orientieren, wenn das Ge-
schift nebenan alles hat?

Danke und viel Glick fiir
Deine berufliche Zunkunft!
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